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Heute: Das Bank;cesprﬁch

An dieser Stelle verrit Unternehmensberater Har-
ald Wachter (WHW-Consulting«) exklusiv, was an-
gehende Existenzgriinder bei ihrem Weg zum eige-
nen Chefsessel beachten sollten.

»Fiir viele Neugriinder ist es oft das erste Kreditge-
sprich in einer Bank, deshalb bedarf es einer griind-
lichen, sorgfiltigen Vorbereitung. Bedenken Sie,
dass auch auf den Bankberater ein hohes Maf an
Verantwortung zukommt und er Sie und Thr Vorha-
ben in kurzer Zeit beurteilen muss.

Wichtig istauf jeden Fall: Sie — und Ihr Businessplan
— miissen {iberzeugen! Auch wenn Ihr Berater Sie
begleitet, Sie sind der kiinftige Unternehmer, bezie-
hungsweise die kiinftige Unternehmerin. Es fingt
bei dem duleren Erscheinungsbild an. Sie sollten si-
cherlich Sie selbst bleiben, sich nicht ganzlich ver-
stellen, aber auch nicht zu lissig auftreten. Der erste
Eindruck ist auch hier oft schon entscheidend.

Sie sollten auf jeden Fall authentisch erscheinen und
Sie miissen von Threr Geschiftsidee iberzeugt sein,
sonst kénnen Sie Thr Vorhaben nicht an ‘den Mann’
oder ‘die Frau’ bringen. Hierzu sollten Sie die wich-
tigsten Daten und Fakten Thres Anliegens frei vor-
tragen konnen. Gehen Sie davon aus, dass die mei-
sten Geldinstitute Thren Businessplan schon vor
dem Gesprich einsehen wollen, um sich entspre-
chend vorzubereiten.

Verwenden Sie im Gespriich nicht zu viel ‘Fachchi-
nesich’ Die Inhalte Thres Vorhabens miissen ‘Hand
und Fuf haben’ miissen ‘riiberkommen’, Eine kurze,
verbale Zusammenfassung Ihrer fachlichen, kauf-
minnischen und unternehmerischen Fihigkeiten
wird in der Regel erwartet. Klare Aussagen zu Stir-
ken und Schwiichen sind gewiinscht. Lesen Sie auf
keinen Fall den ganzen Businessplan vor, konzen-
trieren Sie sich auf Besonderheiten. Bringen Sie Thr
technisches und fachliches Know-how zum Aus-
druck und wirken Sie auf jeden Fall auch kompetent
zum Thema Marketing und Vertrieb. Die Planzah-

Seite 2

y !¢,

unterstiitzt von der

,'fl N J

Dig freundliche Verbrauchereitung

len Thres Businessplanes soll-
ten Sie verinnerlichen und er- £
kldren konnen. Ihre unterneh- |
merischen Fihigkeiten wie |
Selbstdisziplin,  Uberzeu- |58
gungskraft, Ausdauer, soziale |
Kompetenz sollten Sie Klar |
zum Ausdruck bringen. Uber-
zeugen Sie durch Thr Auftreten |
und zum Beispiel Ihren Le-
benslauf.

Wichtig ist natiirlich auch, dass Sie alle Unterlagen
fiir die Bank parat haben. Hierzu zihlen unter ande-
rem der Kapitalsbedarfsplan, Liquidititsplan, Ren-
tabilitdtsvorschau, Lebenslauf mit beruflichem Wer-
degang, Arbeits- und Prilfzeugnisse, Vertragsent-
wiirfe (fiir Miet-/Pacht-, Gebiets- oder Leasingver-
trage), Vermogensiibersicht, Liste der Sicherheiten,
Fragen Sie nach 6ffentlichen Férdermitteln! Hierzu
informieren Sie sich aber auf jeden Fall im Vorfeld.
Zeigen Sie dies, bleiben Sie hart, denn Sie brauchen
die fiir Sie gtinstigste Variante. Bei allem gilt: Sie sind
kein Bittsteller! Treten Sie selbstsicher und tiberzeu-
gend aufl

Ubrigens: Die hdufigsten Mankos beim Bankge-
spriich sind: Priisentation eines nicht ausgereiften
Unternehmenskonzeptes (46%), mangelnde Sicher-
heit beim Finanzierungsgesprich (31%). Unfihig-
keit, das eigene Konzept schliissig zu erliutern
(27%), Gesprichsfithrung nur durch den Berater
(17%) sowie weitere Defizite beim Gesprich mit

dem Kreditinstitut (25 96).« Harald Wachter
Existenzgriinder sind Havakl Wacher Conmeming

herzlich zur Sprechstunde von »Griin4Yous
in der WOCHENPOST-Geschiiftsstelle
Langenfeld, HauptstraBe 108, am 25. Sep-
tember von 16 bis 17 Uhr eingeladen.

Das erste Info-Gesprich ist kostenlos!
Anmeldung unter Tel. 0211/7 58 48 59-21.
www.gruendyou.de.




